


哈尔滨剑桥学院
第六届黑龙江省“互联网+”大学生
创新创业大赛选拔赛项目申报书



项  目  名  称：                    
参  加  赛  道：                    
项  目  组  别：                    
项 目 负 责 人：                    
所  在  学  院:                     
指  导  教  师：                    
申  报  时  间：                    





填表说明
一、所在学院为项目负责人所在学院或毕业学院。
二、参赛类别：高教赛道、 “青年红色筑梦之旅”赛道。
三、项目组别：高教赛道组别：创意组、初创组、成长组和师生共创组； “青年红色筑梦之旅”赛道组别：公益组和商业组。
四、参赛项目内容须真实、健康、合法，无任何不良信息，项目立意应弘扬正能量，践行社会主义核心价值观。参赛项目不得侵犯他人知识产权；所涉及的发明创造、专利技术、资源等必须拥有清晰合法的知识产权或物权，报名时需提交完整的具有法律效力的所有人书面授权许可书、项目鉴定证书、专利证书等。抄袭、盗用、提供虚假材料或违反相关法律法规的，一经发现即丧失参赛相关权利，并承担一切法律责任。
五、附件材料包括：具有法律效力的书面授权许可书、专利证书等；营业执照及统一社会信用代码等相关复印件、单位概况、法定代表人情况、股权结构等。参赛项目可提供当前财务数据、已获投资情况、带动就业情况等相关证明材料。
六、申报书要按照要求，逐项认真填写，填写内容必须实事求是，表达明确严谨。空缺项要填“无”。
七、报名表与所有附件材料用A4纸打印并装订成册。
	项目名称
	

	参加赛道
	□高教赛道      □“青年红色筑梦之旅”赛道  

	项目组别
（高教赛道）
	□创意组     □初创组   □成长组    □师生共创组

	项目类别
（高教赛道）
	□“互联网+” 现代农业      □“互联网+” 制造业
□“互联网+” 信息技术服务  □“互联网+” 文化创意服务
□“互联网+” 社会服务      □其他创业项目

	项目组别（“青年红色筑梦之旅”赛道）
	□公益组          □商业组

	企业信息
	企业名称
	（如未注册公司，请填无）

	
	企业法人
	
	注册时间
	

	
	注册所在省市
	
	组织机构代码
	

	
	经营范围
	

	
	企业地址
	

	
	获投资情况
	

	项目组成员
	负责人
	姓名
	学院
	专业
	学号
	联系电话

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	

团队主要成员
	姓名
	学院
	专业
	学号
	联系电话

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	指导教师
	姓名
	所在学院
	职务/职称
	联系电话

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	项目简介
	（从项目简介、产品介绍、发展状况、产品市场分析、市场竞争分析商业模式或盈利模式、营销策略、经营风险与对策、财务分析 、团队介绍等方面论述，总字数不超过800字）

	所在学院
推荐意见
	负责人：
（公章）：
年    月    日


注；
1. 项目申报可自主选择参加主赛道或“青年红色筑梦之旅”赛道比赛，但只能选择参加一个赛道。
2. 不同赛道不同组别类型具体详情以全国大学生创业服务网”（cy.ncss.cn）中“教育部关于举办第六届中国国际“互联网”大学生创新创业大赛的通知”文件附件1、2为申报参考最终标准。








创业计划书


项目名称: 
参赛类型：
项目组别：
所属学校：
项目负责人：
联系方式：



项目摘要
[bookmark: _GoBack]（彩色区域为解释说明，完成后请删除） 


一、市场机会（为什么）
二、项目介绍（做什么、核心优势）
三、盈利模式（如何赚钱/收入来源）
四、产品介绍（简单介绍推出什么样的产品解决项目发掘的痛点问题）
五、市场营销（如何实现销售、开拓市场）
六、核心团队（体现驾驭项目能力）
七、运营情况（已做情况）
八、财务预测（未来盈利情况）
九、融资规划（资金需求、释放股份、资金用途）
十、未来展望（理想愿景，可根据对标品牌情况设计）


目录
一、市场分析	
1．商机分析	
2．行业分析	
二、项目描述	
1．企业情况	
2．运营模式及项目价值	
3．关键业务及发展战略	
4．消费者分析	
5．竞争者分析	
6．SWOT 分析	
三、产品概况	
1．关键技术介绍	
2．生产计划介绍	
3．产品服务介绍	
四、市场营销	
1．目标市场	
2．产品定价	
3．渠道策略	
4．促销策略	
五、创业团队	
1．核心成员	
2．组织形式及组织结构	
3．外部支持	
六、财务预测	
1．收入来源	
2．成本构成	
3．财务计划表	
七、资本结构及融资计划	
1．总资金需求	
2．现有资金来源	
3．资本结构	
4．融资计划	
八、投资者退出方式	
1．首次公开上市退出（IPO）	
2．股权转让退出	
九、风险分析	
附件	
1．xxxxxxxx	
2．xxxxxxxx	
3．xxxxxxxx	



一、市场分析
1．商机分析（描述痛点，数字&实例）
2．行业分析（背景、市场趋势、发展空间）
二、项目描述
1．企业情况（企业名称、logo、经营范围）——已做项目并已工商注册
2．运营模式及项目价值（画图说明如何进行价值传递，价值从国家/社会、地方、企业/机构、大众群体四方面阐述）
3．关键业务及发展战略（主营、兼营，短期、中期、长期）
4．消费者分析（介绍问卷调研情况，通过深度调研把握消费行为）
5．竞争者分析（即竞品分析，介绍主要竞争对手——市面同类项目的明星产品/市场占有份额最大的/最具代表性的）
6．SWOT分析（优势、劣势、机会、威胁）
三、产品概况
1．关键技术介绍（放重要图片，用技术流程图介绍，内容包括实现原理、国内外研究情况、研发方向、指标对比）
2．生产计划介绍（怎样实现产品——自产？代工？外包？）
3．产品服务介绍（放重要图片，内容包括名称、差异性、性能、价值、前景、竞争力、迭代计划）
四、市场营销
1．目标市场（是什么、份额）
2．产品定价（具体价格及定价策略）
3．渠道策略（传统渠道、电商平台）
4．促销策略（广告媒介选择、人员推销、营业推广、公关活动）
五、创业团队
1．核心成员（专业特长、相关经验、项目中的职责分工，可做成表格）
2．组织形式及组织结构图
3．外部支持（学校资源、指导教师、企业顾问、合作单位）
六、财务预测
1．收入来源（主营业务收入、兼营业务收入）
2．成本构成（固定资产、流动资金、机动资金）
3．财务计划表（月销售额、月总成本、月利润，预测半年情况/按季度预测一年）
	月

项目（万元） 
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	合计

	销售额
	
	
	
	
	
	
	

	总成本
	
	
	
	
	
	
	

	利润
	
	
	
	
	
	
	


3．历史财务数据（三表）——已做项目并已工商注册
4．财务计划表（按年，预测5年）——已做项目并已工商注册
七、资本结构及融资计划
1．项目总资金需求
2．现有资金及来源（自有资金为主）
3．资本结构（饼状图）
4．融资计划（需要多少资金、占股多少、资金用途）
八、投资者退出方式
1．首次公开上市（IPO）退出
2．股权转让退出
九、风险分析（风险预测及规避措施，少写）
附件（市场调研问卷及报告、可行性分析报告、成果鉴定证书、专利证明书、专利转让书、检验报告、与供应商之间的合同、与经销商之间的合同、与合作者之间的合同、公司章程/合伙协议、管理制度、产品样品图片及说明、合作意向书、专家评价、前期成果说明等）。
